
บทที่ 4 

ผลการด าเนินงาน 

 

4.1 ผลการด าเนินงาน 

 จากการพัฒนาเว็บแอปพลิเคชันส าหรับระบบบริหารจัดการบริษัท ฮันเตอร์ รถบ้าน 

จ ากัด อ าเภอเมือง จังหวัดพิษณุโลก มีวัตถุประสงค์เพื่อพัฒนาพัฒนาเว็บแอปพลิเคชันส าหรับ

ระบบบริหารจัดการบริษัท ฮันเตอร์ รถบ้าน จ ากัด อ าเภอเมอืง จังหวัดพิษณุโลก ให้ได้เว็บแอป

พลิเคชันการใช้งานได้อย่างมีประสิทธิภาพและประสิทธิผลมากกว่าเดิม โดยผู้จัดท าโครงงานได้

ท าการวิเคราะห์ ออกแบบฐานขอ้มูลและน าเทคโนโลยีสารสนเทศเข้าช่วยในการสร้างระบบ

และจัดการระบบเพื่อท าให้มกีารสะดวกเร็วและสามารถใช้งานได้จริงจนส าเร็จลุล่วงตาม

เป้าหมาย 

 การพัฒนาเว็บแอปพลิเคชันส าหรับระบบบริหารจัดการบริษัท ฮันเตอร์ รถ

บ้าน จ ากัด อ าเภอเมือง จังหวัดพิษณุโลก มีการพัฒนาระบบร่วมกับระบบฐานข้อมูล MySQL 

โดยใช้ภาษา PHP และจาวาสคริปต์ (JavaScript) ในการพัฒนาเว็บไซต์ เป็นระบบที่ช่วยในการ

จัดการข้อมูลภายในโฮมสเตย์ ทั้งเจ้าของเต็นท์รถ ผู้ดูแลระบบ พนักงานขาย พนักงานบัญชี 

ลูกค้า เพื่อลดปัญหาการเก็บข้อมูลการขายที่มีจ านวนมากและไม่สามารถตรวจสอบข้อมูลการ

ซื้อขาย ได้เพื่อช่วยเพิ่มความสะดวกง่ายต่อการใช้งานและน าไปวิเคราะห์ธุรกิจเต็นทร์รถมือ

สองรวมถึงประชาสัมพันธ์ให้เป็นที่รู้จักมากยิ่งขึ้น ให้ทันกับนโยบายไทยเเลนด์ 4.0 ที่จะช่วยให้

ลูกค้าสามารถดูข้อมูลเต็นทร์รถ การซื้อขาย ได้ง่ายขึ้น พร้อมด้วยระบบแสดงรายงานจัดการ

ข้อมูลตา่ง ๆ โดยมีรูปแบบการท างานออกเป็น 6 กลุ่มผู้ใชง้าน ดังนี้ 

ผูดู้เเลระบบ สามารถจัดการข้อมูลและท าการเพิ่มผู้ใช้ประเภทต่าง ๆ ก าหนดสิทธิ์ใน

การเข้าใช้งานของผูใ้ช้งานระบบบริหารจัดการเต็นท์รถ สามารถก าหนดรายละเอียดต่าง ๆ 

ข่าวสาร สถานทีต่ั้ง รายละเอียดการซื้อขาย รวมไปถึงการตรวจสอบการจองเพื่อการซื้อขาย

รถ และสามารถพิมพเ์รียกดูรายงานต่าง ๆ   

เจ้าของเต็นท์รถ สามารถจัดการข้อมูลต่าง ๆ ที่เกี่ยวข้องกับเต็นท์รถเชน่ ขอ้มูลรถ

ข้อมูลขา่วสาร รวมถึงอนุมัติการจองรถ การเสนอขายรถ และเรียกดูรายงานต่าง ๆ 



พนักงานบัญชี สามารถจัดการข้อมูลต่าง ๆ ได้เชน่ จัดการรายรับ/รายจ่าย คิดค่า

คอมมิชชั่น เงินเดือนให้กับพนักงาน ออกใบเสร็จการซื้อขายใหลู้กค้า ละสามารถเรียกดู

รายงานต่าง ๆ ได้ 

พนักงานขาย สามารถจัดการข้อมูลต่าง ๆ ได้ เช่น การเพิ่ม ลบ แก้ไขข้อมูลรถ 

ตรวจสอบการซื้อขายรถ สามารถคิดค่าคอมมิชชันในการขาย และเรียกดูรายงานต่าง ๆ ได้ 

ลูกค้าสมาชิก สามารถเรียกดูข่าวสาร ท าการซื้อขายรถ ค านวณเงินดาวน์ เงินผอ่น 

ตามที่ต้องการได้ ก าหนดรุ่นที่ต้องการเพื่อการค้นหาที่งา่ย 

ลูกค้าทั่วไป สามารถสมัครสมาชิก เรยีกดูข่าวสาร ค านวณเงินดาวน์ เงินผอ่นได้ 

ก าหนดรุน่ที่ต้องการเพื่อการค้นหาที่ง่าย 

ผลการด าเนินงานโดยแสดงเป็นภาพและแบ่งสว่นการใช้งานดังนี้ 

 

      ภาพท่ี 4.1 หนา้เข้าสู่ระบบของผู้ใช้งาน 

 จากภาพที่ 4.1 คือ หน้าเข้าสู่ระบบของผู้ใช้งาน โดยผู้ใช้งานในระบบจะแบ่งเป็น 4 กลุ่ม

ผูใ้ช้งาน ได้แก่ ผูดู้แลระบบ เจ้าของเต็นท์รถ พนักงานขายและพนักงานบัญชี โดยที่ผู้ใชง้าน

สามารถเข้าใช้งานระบบ ดว้ย ชื่อผู้ใช้งาน และ รหัสผา่น เพื่อเข้าใช้งานระบบจัดการข้อมูลใน

ส่วนของผู้ใช้งานระบบได้



 

ภาพท่ี 4.2 หนา้แรกของผูดู้แลระบบ 

 จากภาพที่ 4.2 คือ หน้าแรกของผูดู้แลระบบ โดยจะแสดงเมนูรายการต่าง ๆ ให้ผู้ดูแล

ระบบสามารถบริหารจัดการ 

 

 
ภาพท่ี 4.3 หน้าจัดการข้อมูลผู้ใชง้านระบบ 

 จากภาพที่ 4.3 คอื หน้าจัดการข้อมูลผูใ้ช้งานระบบ โดยที่ผู้ดูแลระบบสามารถจัดการ

ข้อมูล เพิ่ม ลบ แก้ไข ขอ้มูลของเจ้าชองกิจการ พนักงานบัญชี และพนักงานขาย 



 
ภาพท่ี 4.4 หน้าข้อมูลลูกค้า 

 จากภาพที่ 4.4 คือ หนา้ข้อมูลลูกค้า โดยที่ผู้ดูแลระบบสามารถดูข้อมูลลูกค้าได้ 

 

 
ภาพท่ี 4.5 หน้าข้อมูลรถ 

 จากภาพที่ 4.5 คือ หน้าข้อมูลรถ โดยที่ผู้ดูแลระบบสามารถจัดการข้อมูลได้ 

 



 
ภาพท่ี 4.6 หนา้ก าหนดสิทธิ์ 

 จากภาพที่ 4.6 คือ หน้าก าหนดสิทธิ์การเข้าใช้งาน โดยที่ผู้ดูแลระบบสามารถก าหน

การเข้าใช้งานของผูใ้ช้ระบบต่าง ๆ ได้ 

 

 
ภาพท่ี 4.7 หน้าตรวจสอบการซื้อรถ 

 จากภาพที่ 4.7 คือ หนา้ตรวจสอบการซื้อรถที่ลูกค้าเสนอขายเข้ามาให้กับทางเต็นท์ 

 



 
ภาพท่ี 4.8 หน้าตรวจสอบการขายรถ 

 จากภาพที่ 4.8 คือ หน้าตรวจสอบการขายรถที่ลูกค้าท าการนัดซือ้รถจากทางเต็นท์ 

 

 
ภาพท่ี 4.9 หน้าแรกของเจ้าของร้าน 

 จากภาพที่ 4.9 คือ หน้าแรกของเจ้าของกิจการ ที่สามารถจัดการข้อมูลสว่นตัวได้ 



 
ภาพท่ี 4.10 หน้าข้อมูลรถ 

 จากภาพที่ 4.10 คือ หน้าข้อมูลรถ ที่สามารถจัดการข้อมูลได้ 

 

 
ภาพท่ี 4.11 หน้าตรวจสอบการซื้อรถ 

 จากภาพที่ 4.11 คือ หน้าตรวจสอบการซื้อรถที่ทางลูกค้าน ามาเสนอขายใหก้ับทาง

เต็นท์รถ 

 



 
ภาพท่ี 4.12 หน้าตรวจสอบการขายรถ 

 จากภาพที่ 4.12 คือ หน้าตรวจสอบการขายรถที่ทางลูกค้าได้ท าการนัดซือ้รถกับทาง

เต็นท์รถ 

 

 
ภาพท่ี 4.13 หนา้แรกพนักงานขาย 

 จากภาพที่ 4.13 คือ หน้าแรกของพนักงานขาย ที่สามารถจัดการข้อมูลส่วนตัวได้ 

 



 
ภาพท่ี 4.14 หน้าตรวจสอบการนัดดู ซือ้รถ 

 จากภาพที่ 4.14 คือ หนา้ตรวจสอบนัดดูรถ ที่ลูกค้านัดเข้ามาเพื่อท าการซื้อขายกับทาง

เต็นท์รถ 

 

 
ภาพท่ี 4.15 หนา้ตรวจสอบการประเมนิราคา 

 จากภาพที่ 4.15 คือ หน้าตรวจสอบการประเมินราคาที่ลูกค้าเสนอขายรถใหก้ับทาง

เต็นท์รถ 

 



 
ภาพท่ี 4.16 หน้าข้อมูลรถ 

 จากภาพที่ 4.16 คือ หน้าข้อมูลรถที่สามารถ เพิ่ม ลบ แก้ไข จัดการข้อมูลรถได้ 

 

 
ภาพท่ี 4.17 หน้าตรวจสอบการเสนอขายรถ 

จากภาพที่ 4.17 คือ หนา้ตรวจสอบการเสนอขายรถที่ลูกค้าเสนอขายใหก้ับทางเต็นท์  
 
 



 
ภาพท่ี 4.18 หน้าตรวจสอบการขายรถ 

 จากภาพที่ 4.18 คือ หน้าตรวจสอบการขายรถที่ทางเต็นขายใหลู้กค้า และเรียกดูที่

ลูกค้านัดเข้ามาเพื่อการซื้อขายรถ 

 

 
ภาพท่ี 4.19 หนา้ตรวจสอบค่าคอมมิชชัน 

 จากภาพที่ 4.19 คือ หน้าตรวจสอบค่าคอมมิชชันที่ตนเองได้ท าการขายได้ 

 



 
ภาพท่ี 4.20 หน้าแรกของพนักงานบัญชี 

 จากภาพที่ 4.20 คือ หน้าแรกหน้าแรกของพนักงานบัญช ีสามารถ แก้ไขข้อมูลสว่นตัว 

 

 
ภาพท่ี 4.21 หน้าเพิ่มค่าคอมมชิชัน 

 จากภาพที่ 4.21 คือ หน้าเพิ่มค่าคอมมิชชันให้กับพนักงาน 

 



 
ภาพท่ี 4.21 หน้าบันทึกค่าคอมมิชชัน 

 จากภาพที่ 4.21 คือ หน้าบันทึกข้อมูลคา่คอมมิชชันพนักงาน 

 

 
ภาพท่ี 4.22 หน้าตรวจสอบการขายรถ 

 จากภาพที่ 4.22 คือ หนา้ตรวจสอบการขายรถที่ขายใหก้ับลูกค้า 

 



 
ภาพท่ี 4.23 หน้าเว็ปไซต์ของร้าน 

 จากภาพที่ 4.23 คือ หน้าเว็ปไซต์ของร้าน บริษัท ฮันเตอร์ รถบ้าน จ ากัด 

 

 
ภาพท่ี 4.24 หน้าลายระเอียดรถ 

จากภาพที่ 4.24 คือ หน้ารายละเอียดรถที่ลูกค้าสนใจ 



 
ภาพท่ี 4.25 หน้าค านวนค่างวดรถ 

  จากภาพที่ 4.25 คือ หน้าการค านวณค่างวดรถที่ตอ้งการ 

 

 
ภาพท่ี 4.26 หน้าแบบฟอร์มการซือ้รถ 

  จากภาพที่ 4.26 คือ หน้าแบบฟอร์มการรับซือ้รถ ที่ลูกค้าสนใจที่จะน ารถมา

ขายใหก้ับทางเต็นท์รถ ซึ่งจะต้องมีการสมัครสมาชิกเข้ามาเพื่อท าการเสนอเพื่อให้ทางเต็นท์

ประเมินราคา 

 



 
ภาพท่ี 4.27 หน้าการสมัครสมาชิก 

 จากภาพที่ 4.27 คือ หน้าการสมัครสมาชิก เพื่อที่ลูกค้าจะได้ท าการ ซือ้ขาย นัดดูรถ 

 

 

 
ภาพท่ี 4.28 หน้าแก้ไขข้อมูลส่วนตัว 

 จากภาพที่ 4.28 คือ หน้าแก้ไขข้อมูลสว่นตัวของลูกค้าสมาชิก 

 



 
ภาพท่ี 4.29 หน้าประวัติการซื้อรถ 

 จากภาพที่ 4.29 คือ หน้าประวัติการซือ้รถของลูกค้าสมาชิก 

 

 
ภาพท่ี 4.30 หนา้ประวัติการขายรถ 

 จากภาพที่ 4.30 คือ หน้าประวัติการขายรถของลูกค้าสมาชิก 

 

 

 

 

 

 



4.2 การอภิปรายผล 

 จากวัตถุประสงค์ในการพัฒนาเว็บแอปพลิเคชันส าหรับระบบบริหารจัดการบริษัท ฮัน

เตอร์ รถบ้าน จ ากัด อ าเภอเมือง จังหวัดพิษณุโลก ผู้จัดท าโครงงานได้ศึกษาการท างานของ

ระบบงานเดิมและเก็บรวบรวมข้อมูลของทางเต็นท์รถเพื่อใชใ้นการวิเคราะหป์ัญหา และหาทาง

แก้ไขปัญหาผลการศกึษาพบว่า ปัญหาที่มี คอื 

 1. การขายของทางร้าน ยังมีเพียงการขายที่หน้าร้าน และขายผา่นทางเฟชบุ๊ค

(Facebook) แค่ 2 ช่องทาง การประชาสัมพันธ์ยังไม่มี ท าให้การเข้าถึงของลูกค้ายังไม่เพียงพอ 

 2. การจัดการเอกสารท าด้วยมือ สาเหตุเกิดจากไม่มีระบบในการบริหารจัดในเรื่องของ

เอกสาร และไม่มฐีานข้อมูลมารองรับท าให้การจัดการเอกสารไม่สะดวกสบายและเกิด 

การล่าชา้ของขอ้มูล  

 3. เกิดความผดิพลาดในการขาย สาเหตุเกิดจากรถบางคันมกีารจองเข้ามาผ่านทาง

เซลล์แลว้ แต่ทางเซลล์ไม่มีการแจ้งกับทางเต็นท์รถ เพื่อที่จะจัดเตรียมรถเพื่อรองรับกับลูกค้า 

อาจท าให้เกิดการจองซ้ าซ้อนกัน 

 4. เกิดการล่าช้าในการค้นหาข้อมูลต่าง ๆ เชน่ ประวัตลิูกค้า ประวัตพินักงาน ประวัติ 

การจองรถ การรวีิวการซื้อขาย ซึ่งการบันทึกข้อมูลแบบเดิมจะเป็นการบันทึกข้อมูลลงในสมุด

บันทึกเป็นเล่ม จงึท าให้คน้หาข้อมูลได้ยากและไม่สามารถแยกข้อมูลแตล่ะอย่างได้ 

 ทั้งนี ้เพื่อแก้ปัญหาดังกล่าวจงึได้จัดท าเว็บแอปพลิเคชันส าหรับระบบบริหารจัดการ

บริษัท ฮันเตอร์ รถบ้าน จ ากัด อ าเภอเมือง จังหวัดพิษณุโลก เพื่อให้ครอบคลุม และเกิด

ประโยชน์ในการจัดท าระบบ จึงสร้างระบบการใช้งานในรูปแบบเว็บแอปพลิเคชัน มีการแบ่ง

สิทธิ์การใช้งานตามหน้าที่ปฏิบัติงาน โดยการสร้างระบบใช้งานในรูปแบบเว็บไซต์ มีการบันทึก

ข้อมูลพนักงาน ขอ้มูลลูกค้า ข้อมูลการจองรถ ข้อมูลการซื้อขายรถ ข้อมูลประวัติการรวีิว 

รายงานต่าง ๆ เป็นต้น 

 การพัฒนาเว็บแอปพลิเคชันส าหรับระบบบริหารจัดการบริษัท ฮันเตอร์ รถบ้าน จ ากัด 

อ าเภอเมือง จังหวัดพิษณุโลก เพื่อความสะดวกรวดเร็วและเก็บข้อมูลไว้ในฐานข้อมูล ช่วยให้

การท างานมคีวามสะดวก มีประสิทธิภาพมากยิ่งขึน้ และเจ้าของเต็นท์รถสามารถน าขอ้มูลที่

บันทึกไว้ในฐานขอ้มูล สามารถน าขอ้มูลไปใช้ประโยชน์ในด้านต่าง ๆ ให้มีประสทิธิภาพและเกิด

ประโยชน์สูงสุดต่อไป 

 

 

 



4.3 บทสรุป 

 เนือ้หาในบทที่ 4 เป็นเนือ้หาในส่วนของผลการด าเนินงานการจัดท าโปรแกรมการ

พัฒนาเว็บแอปพลิเคชันส าหรับระบบบริหารจัดการบริษัท ฮันเตอร์ รถบ้าน จ ากัด อ าเภอเมือง 

จังหวัดพิษณุโลก โดยมีระบบการนัดดูรถ การท าการซื้อขายรถ ระบบจัดการขอ้มูลส่วนตัว 

จัดการขอ้มูลผูใ้ช้ จัดการข้อมูลรถ จัดการโปรโมชั่น จัดการขา่วสาร และจัดการรวีิวการซื้อขาย 

เพือ่ช่วยใหก้ารท างานสะดวกและมปีระสิทธิภาพมากยิ่งขึน้ ผู้จัดท าโครงงานได้ท าการวิเคราะห์

และพัฒนาระบบตามวัตถุประสงค์ที่ได้ก าหนดไว้จนส าเร็จลุล่วงตามเป้าหมาย เพื่อที่จะได้น า

ผลการด าเนินงานไปสรุปและเป็นข้อเสนอแนะในบทที่ 5 ตอ่ไป 

 

 


